
                

                   
 

 

Dans un environnement économique et commercial très concurrentiel et en mutation très 

rapide, la recherche de nouveaux marchés est le souci permanent du chef d’entreprise. 

Il doit s’adapter s’il veut conserver la profitabilité de son entreprise. 

 

Il doit prendre des décisions stratégiques pour mieux orienter son activité : 

 Mieux connaître son marché, 

 Rechercher des nouveaux clients dans son cœur de métier, 

 Développer sa communication externe, 

 Renforcer ses liens avec ses partenaires commerciaux, 

 Elargir ses réseaux de distribution, 

 S’ouvrir à l’international, 

 Maîtriser les techniques du commerce international, 

 Rechercher des nouveaux produits, 

 Rechercher des partenaires commerciaux, 

 Rechercher des partenaires financiers, 

 Connaître et utiliser les solutions bancaires, 

 Etablir un Business Plan, 

 Rédiger un C.V. de l’Entreprise, 

 Organiser son développement, 

 Optimiser son outil productif, 

 Adapter son outil informatique, 

 Financer son développement, 

 Optimiser la fiscalité de l’entreprise, 

 Améliorer la compétence de son personnel, 

 Motiver son personnel, 

 Préparer sa retraite. 

  

Il est souvent seul ou il ne possède pas toutes les compétences en interne pour analyser les 

solutions.  

 

La décision lui appartient toujours mais il peut s’appuyer sur GPSI FRANCE pour l’aider à 

trouver les prestataires qui lui apporteront les compétences nécessaires.  
 

SAS - COURTAGE GROUPE PLANETE SERVICES INTERNATIONAL FRANCE  

Société par actions simplifiée au capital de 4000 € 

RCS de Toulouse 882 953 953 N° TVA intercommunautaire : FR 33 88 29 53 953Code NAF 66 19B 

10, place de la Catalogne – 31700 BLAGNAC-Cedex 

Tél : 09 73 28 74 62- Fax : 09 85 56 23 83- Courriel contact@gpsi-france..com - Site : www.gpsi-france.com 

Reçoit uniquement sur rendez-vous 
 

 

DEVELOPPER SON ENTREPRISE 
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